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Potenzial fiir qualitative Verbesserungen und Preisreduktionen ausschopfen

Die Energiepreise befinden sich auf
hohem Niveau. Griinde dafiir sind die
Energiewende und der damit verbun-
dene Umbruch in der Energiewirtschaft.
Bei den konventionellen Kraftwerken
sind die Gewinne drastisch eingebro-
chen und die Energieversorgungsunter-
nehmen (EVU) erwirtschaften nicht
annahernd die Ertrage der vergange-
nen Jahre. Diese Situation erhoht den
Erfolgsdruck auf die Energievertriebe,
die am Markt hohe Margen durchsetzen
miissen.

Die FWW sprach mit Stefan Strenge, dem
Inhaber des Beratungsunternehmens Hansa
Energie Service e. K,, das sich die Optimie-
rung von Energiebezugskosten auf die Fah-
nen geschrieben hat.

Strenge: Die Einsparungen fir die 40 Im-
mobilienunternehmen liegen bei tiber 30
Prozent fur den reinen Energiepreis, ohne
Steuern, Abgaben und Durchleitungsent-
gelte. Weitere Vorteile sind durch verbes-
serte Prozesse und Services entstanden.
Aufgrund der grofRen Anzahl von Ver-
brauchsstellen nahmen die Abrechnungs-
dienstleistungen und die Kundenbetreuung
einen hohen Stellenwert ein.

Strenge: Mehrere Faktoren sind fiir einen
erfolgreichen Energieeinkauf von Bedeu-
tung. Die Biindelung aller Verbrauchsstellen
in einem Energieliefervertrag wurde bereits
vielfach von der Immobilienwirtschaft um-
gesetzt — ein richtiger Schritt, um die Ver-
handlungsposition zu verbessern und eine
qualifiziertere Kundenbetreuung zu errei-
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chen. Vor allem wird man als Energiekunde
attraktiver und der Wettbewerb bringt Dy-
namik in den Beschaffungsprozess.

Um ein Optimum zu erreichen, ist eine
Energieausschreibung mit mehreren geeig-
neten Energieanbietern zu organisieren.
Dazu mussen die Anforderungen an den
Energielieferanten prazisiert werden. Zu
vermeiden sind Risikoaufschlage der EVU,
die je nach Anforderung unterschiedlich
hoch eingepreist werden. Auf valide Daten
aller Verbrauchsstellen ist zu achten, denn
Liicken fiihren ebenfalls zu Aufschldagen. Die
Bindefristen der Angebotspreise sollten
kurz sein. Die besten Resultate erzielt ein
mehrstufiges Verhandlungsverfahren mit
einem exakten Timing, das auf die internen
Entscheidungsprozesse abgestimmt ist.
Aufgrund der volatilen Energiepreise an der
Energiebdrse EEX ist der Beschaffungszeit-
punkt zu beachten. Durch eine Energiebe-
schaffung in mehreren Tranchen lasst sich
das Volatilitatsrisiko reduzieren.

Strenge: Eine professionelle Energieaus-
schreibung fiihrt zu besseren Konditionen
fur die Gas- und Stromversorgung und
schafft Potenzial fur die Nettokaltmiete.
Wer keine Energie-Kompetenz in seinem
Unternehmen hat bzw. aufbauen mochte,
sollte auf externe Spezialisten mit einschla-
gigen Erfahrungen und Referenzen zuriick-
greifen. Diese sollten aufierdem nicht im
Auftrag der EVU agieren.

KONTAKT

STEFAN STRENGE

Hansa Energie Service e. K.
Telefon: 04122 9818101
Stefan.Strenge @H-E-Service.de
www.hansaenergieservice.de




